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論点1

値引き販売制限は優越的地位の濫用に該当しない
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論点1
値引き販売は優越的地位の濫用に該当しない

本店が搾取しているわけではない
– 年間1200億(1061万円/店舗)の加盟店支援

– テレビ広告、システム開発などの投資も加盟店の利益

加盟店基本契約より

– 発注する商品・数量の決定権は加盟店側にあり、その営
業活動で発生する廃棄ロスは加盟店の負担
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論点1
値引き販売は優越的地位の濫用に該当しない
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論点2

値引き販売制限は経済合理性が高い
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論点2
経済合理性が高いから値引き販売制限は正当である

フランチャイズ・システムにおける取引関係の基本
– 営業に対する第3者の統一的イメージを確保し、加盟者の

営業を維持する為の加盟者の統制、指導等に関するもの

見切り販売の制限

– 廃棄ロス原価を含む売上総利益がロイヤルティの算定の
基準となる場合において、本部が加盟者に対して、正当な
理由がないのに、品質が急速に低下する商品などの見切
り販売を制限し、売れ残りとして廃棄する事を余儀なくさせ
ること

2009/7/21 72009 DP Debate 6班



論点2
経済合理性が高いから値引き販売制限は正当である
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論点2
経済合理性が高いから値引き販売制限は正当である

他のコンビニとの競争が非常に厳しい
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論点2
経済合理性が高いから値引き販売制限は正当である
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